WIR SUCHEN DICH ZUR VERSTARKUNG UNSERES SALES-TEAMS
STANDORT OBERHAUSEN / HYBRID

Die BenQ Gruppe ist einer der weltweit fUhrenden Hersteller im Bereich der digitalen Anzeige- und Projektions-
technologie und setzt mit innovativen Produkten einen klaren Fokus auf anwenderorientierte Lésungen. Weitere
Informationen erhdltst du unter www.BenQ.de.

Du unterstutzt unser B2B Sales-Team bei allen Aufgaben rund um die Themen Ausschreibungen und Projekt-
anfragen. Du Ubernimmst die Analyse von Ausschreibungen und wirst aktiv in die Angebotserstellung ein-
gebunden. Dabei arbeitest du selbststéindig und bist im standigen Dialog mit unseren Partnern sowie deinen
Kollegen.

WIR BIETEN DIR: WAS WIR ERWARTEN:

e Ein spannendes Umfeld in einem innovativen e Laufendes Hochschul- oder FH-Studium im
Unternehmen, in dem man viel lernen, erfahren Bereich Betriebswirtschaft oder vergleichbarer
und bewegen kann Studiengang

e Die Chance, unser Sales-Team hinsichtlich e Hohe Affinitat im Bereich Vertrieb
Projektanfragen und Projektangeboten zu

e Hohes MalR an Motivation, Sorgfalt und Einsatz-

nterstutzen i
unterstutze bereitschaft

o Erfahrungen bei der Kommunikation mit unseren
Distributions- und Sales-Partnern

e Eine eigenverantwortliche Arbeitsweise bei der e Sicherer Umgang mit MS-Office und Analysetools
Erstellung von Produktdokumentationen e Gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift

e Zusammenarbeit mit einem jungen Team in
angenehmer Arbeitsatmosphdre

e  Strukturierte und selbststéindige Arbeitsweise

Hast du Interesse, in einem weltweit tatigen Unternehmen deinen Beitrag zu leisten und von einer guten
Auftragslage sowie einem spannenden Arbeitsumfeld zu profitieren? Dann freuen wir uns auf deine aussage-
kraftigen Bewerbungsunterlagen unter Angabe des frihestmoglichen Eintrittstermins.

JETZT BEWERBEN:

Dein Ansprechpartner ist Volkan Weissenberg. Bewerbungsunterlagen bitte per o
E-Mail (max. 3 MB) an: BQde.Bewerbungen@BenQ.com ' BenQ



